ESA est le fruit d’'une collaboration entre EurotaxGlass’s et XC développement,
editeur de logiciels experts pour la distribution automobile.

EurotaxGlass’s France

Editeur du Codex Automobile, EurotaxGlass’s est le leader européen
de l'information a destination des professionnels de I'automobile.

Ses bases de données couvrent 'ensemble du cycle de vie véhicule :
» identification / spécification,
« valeur d'achat et de vente,
« valeur future,
e réparation,
* maintenance.

XC développement

Société fondée en 2005, XC développement bénéficie
d’'une expérience dédiée aux réseaux de distribution.

Développement

La solution a été retenue par le groupe Volkswagen en

4
France en 2006. A

Elle est proposée sous deux technologies, client serveur
ou full web (aspx), avec un portail de Business Intelligence.

Par Email : Par courrier :

info.france@eurotaxglass.fr EurotaxGlass’s France E S A

Nous répondons a tous vos Groupe EurotaxGlass’s International AG (Eurotax SalesAccelerator)
emails sous 48 h maximum. 160 bis, rue de Paris

F-92100 Boulogne-Billancourt

Par téléphone :
Karine Bleuse
+33(0) 1 46 08 11 22
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®> eurotaxcLass’s

Automotive Business Intelligence

> Poste vendeur (VN, VO)

« Elaboration des offres commerciales VN et VO,
Chiffrage des reprises (ldentification, cbte, Frevo...),

« Suivi de la relation client (essais, relances, enquéte...),

» Gestion des stocks VN, VD et VO (valorisation du stock

Vendre plus, gagner plus...

ESA est « tout en un ! »,
Bureau Commercial VN et VO,
online ou offline, multimarques, multi-sites,
multilingues, multi-pays...

> Outil de pilotage des ventes

* Analyse de la qualité du fichier (complétude, typologie...)

» Suivi des performances financieres (marge, colt de négo,

Frevo...)

« Suivi des performances commerciales (par vendeur, par

VO, affectation des VD...).

site...)
« Gestion des process qualité (essais, enquéte...)
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« Administration des contacts (clients, prospects,
fichier externe...)

* Qualification du fichier (loi de roulage, renouvel-
lement, criteres comportementaux...),

» Générateur d’opportunités (relance automatisée
. loi de roulage, fin de financement...),

 Pilotage des actions marketing (mailing,
e-mailing, sms...)
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« Edition des documents Qualité (lettre remerciement, en- = = |11
quéte...) _—— ==
» Edition des documents VO (liste, affichettes, contre exper- S

tise...)

« Edition des documents Client(bons de comman-
de, conditions générales de ventes,3 volets...)

* Publication des véhicules VO, VD et VN sur In-
ternet (sites partenaires, site en propre)

E S A (Eurotax SalesAccelerator)




